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【新体制での上期業績】　　　　　　　　　　

当社では3月をもって当期の上期を終えて、4

月から下期に入ります。

まず新体制での上期の成績をご報告いたします。

（上期業績）	 売　上：21億1百万円

	 粗利益：	 2億5千万円

今期は新体制のもとで通期売上50億を目標と

して活動してまいりましたが、上期終了時点では

前年同期と同じ数字となり、通期目標到達には少

し厳しい折り返しを迎えました。

建機、トラック関連が堅調、医療介護関連が好

調でしたが、それ以外の分野で中国の金融引締め

等による生産調整の影響も大きく、上記の結果と

なりました。

商品分野別では、特に大きなトピックスとして

工作機関連の受注が好調でした。これまでに受注

実績がないお客様からもご注文をいただき、テー

マとしてきたクロスセルへの成果だと感じており

ます。

中国工具につきましても、順調に売上を伸ばし

たものの、ややお客様が固定化してきており、新

規開拓が課題となっております。

また最近多いケースとしては、トップダウンで

指示がでたものの、一度テストして終わってしま

うケースが見られます。当社の粘りが足りないこ

とや提案不足が要因ですが、是非継続してテスト

していただけるようにご協力を賜れば幸いに存じ

ます。

「新体制での上期業績」と
「第2の中国工具を目指す取組み」

代表取締役社長　井口宗久

お客様の
購買代行を目指す
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上期の折り返し数字は決して満足いくものでは

ございませんが、会社の持続成長のためにも通期

売上目標に少しでも近づけるように取り組んで参

ります。

【第2の中国工具を目指して、インサイズ、パーカー

ハネフィンの取扱い】

既に個別にご案内をしていますが、今季から海

外計測機器メーカーであるインサイズ社と世界的

規模の部品製造グループであるパーカーハネフィ

ングループの取扱いを開始いたしました。

インサイズ社について

インサイズ社はオーストリア資本でアジアに製

造拠点を持つ計測機器の総合メーカーです。これ

まで欧米のOEMを多く手掛けてきており、自社

製品生産の歴史は長くはありませんが、OEM生

産のノウハウを活かして厳格な生産管理のもとに

製造しています。販売拠点としてオーストリア、

北米、南米、中国をもち、特に欧米での販売で大

きな実績を持ちます。

また、計測工具から光学機器まで総合的に取り

扱っており、価格は国内メジャーメーカー比で約

30%安く提供できます。既にノギスやマイクロメ

ータなどを一部のお客様に一時的にサンプルとし

てお使いいただき、アンケートをご記入いただき

ましたが、ほとんどのお客様から今お使いの国内

メーカーと比べて遜色ないとのお声をいただいて

おります。

校正、修理につきましても既に日本国内で提携

パートナーが整っており、安心してお使いいただ

けます。

パーカーハネフィングループについて

パーカーハネフィンは売上高100億ドルを超す

世界的な部品グループで、日本ではクロダニュー

マティクスとTAIYOを傘下にもち、油空圧機器、

流体継ぎ手関連、計装機器やオートメーション機

器と幅広い商材が特徴の一つです。当社ではクロ

ダニューマティクスさんとTAIYOさんとは既に

お取引がありましたが、このたびパーカーハネフ

ィンも加えて大きなグループとして拡販に取り組

んでまいります。新たに取り組むパーカーハネフ

ィン社については、海外製の機器、設備に組み込

まれているケースが非常に多く、そういった部品

のMROを積極的に取り込んでいきたいとも考え

ております。

この2つが将来の主力商品の柱になれるかはま

だ道半ばではございますが、トライ＆エラーをし

ながらも、「第2の中国工具」を目標に取り組ん

でまいりますので、どうぞご支援のほどをよろし

くお願い申し上げます。
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